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Zoektocht naar jezelf

Baars: ‘Beginnende verzamelaars
adviseer ik: koop twee jaar lang
niets. In die tijd ga je je ideeén,

Tefaf

voorkeuren en liefdes
ontwikkelen. Door
die zoektochtleer je
hetwereldje kennen
en ontdek je vanzelf
welke kunstenaar of
Benut internet stijljeligt, en gajeje De Stel de koop uit
O daarinverdiepen.’ experts O
Baars: ‘Over de waarde van Baars: ‘Mettertijd ontwik-
kunstvind je online natuurlijk » kel je een antenne voor
een schataan informatie. Data- "‘ " zaken die niet kloppen.
- q f g :
bases, veilingsites, ‘J Als hetniet goed voelt, of je
) noem maar op. denkt dat je te weinig weet
Kennls Paswel op, want de Speel ‘hard to get’ Willem om te kunnen beoordelen
1s macht overkill aan infor- e Baars of de prijs marktconformis,
matie kan verwar- De Haas: ‘Laatde steeds nietverkocht?” .. stel de koop dan uit.’
‘Verdiep je in maker rend zijn. Dan slaat Bluf handelaar weten Vervolgens kun je Trap ernietin
enmarkt.’ Datis het de transparantie datje meerijzersin terugkomen op het e
belangrijkste advies de verkeerde kant De Haas: ‘De handelaar moet af- hetvuur hebt. Loop bod dat je eerder deed De Haas: ‘Handelaren zijn gewiekst, dus pas op
van Willem Baars, ga- op. tasten wie er tegenover hem staat, weg, kom een uur of enwaar de handelaar of een koopje echt een koopje is.” Wie niet weet
leriehouder, publicist dus geef hem het gevoel dat je een twee laterweer terug | numisschien wél op hoeveel iets waard is, kan zich in de vingers
en Tefaf-keurmeester. kunstkenner bent. Met je kleding, envraag: “Is het nog wilingaan. snijden. ‘Stel, je hebt een budget van negentig-
‘Op de Tefaf staan met je houding. Straal uit dat je duizend euro, te weinig voor het
ze niet, maarveel weetwat je doet, dat je zelfverze- kunstwerk dat je wilt kopen. Dan
kunstverkopers zijn kerd bent.’ kande
charlatans die slacht- handelaar
offers zoeken in plaats . zeggen:
van klanten. Je zult Plll ) “O, maar
erversteld van staan Je niet » ik heb
alsje hoorthoevaak vast < wel iets anders moois :
ikword gebeld door ﬁ ’ voor dat geld.” Dt is Minder?
mensen die soms wel De Haas: het moment dat Duur!
veertigduizend euro ‘Zorg dat Jeanette je moet oppassen.
teveel hebben betaald jeeen deHaas Blijfje altijd bewust De Haas:
voor een kunstwerk. alterna- van de prijzen.’ ‘Doe de “sa-
tief hebt. nity check”.
Alsjeje Hoge prijzen
helemaal doenwat metje. Dus: als de
Stel een grens richt handelaar een heel stuk daalt
S op dat ene betove- vanaf een torenhoog begin-
‘De verkoper heeft genwatjij het waard rende werk, word je te bedrag, lijkt het alsof het veel
altijd een kennis- vindt. Bedenk een afhankelijk. Dus kijk goedkoperis, maar kan het
voorsprong’, zegt maximumbedrag, goed rond of eriets nog altijd veel te duur zijn. Hou
onderhandelcoach zethet op een briefje, anders is watje 60k dus dat grensbedrag goed in je
Jeannette de Haas. vertel hetaan iemand graagwilt hebben.’ achterhoofd.’
‘Om daaroverheente | dieje meeneemten
komen, moetje afwe- | houjeeraan.’




